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#01Introdução
Neste e-book, você aprenderá a importância da duplicação de 
anúncios dentro do marketplace, usando a técnica de mudança 
da palavra-chave no título do anúncio, com campo semântico. 
Ao longo dos capítulos, mostraremos como a técnica pode 
aumentar a visibilidade dos anúncios e atrair mais clientes, os 
benefícios da duplicação de anúncios, como criar anúncios 
eficazes e dicas para aprimorar a técnica de duplicação de 
anúncios. 


O material é destinado aos vendedores de marketplace que 
desejam aumentar suas vendas e conquistar mais vendas.



O que é a 
duplicação de 
anúncios?
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A duplicação de anúncios é uma técnica utilizada por 
vendedores de marketplace para aumentar a visibilidade de 
seus produtos e atrair mais clientes. Essa técnica consiste em 
criar múltiplos anúncios para um mesmo produto, com títulos 
diferentes, mas que levem ao mesmo produto.


Por exemplo, se um vendedor possui um anúncio de um 
smartphone com o título , ele pode 
criar um segundo anúncio com o título  e 
um terceiro anúncio com o título . Todos os 
três anúncios levariam ao mesmo produto.

"Smartphone XYZ 64GB"
"Celular XYZ 64GB"

"Telefone XYZ 64GB"

Smartphone XYZ 64GB
Um celular revolucionário que combina 
design elegante, desempenho poderoso e 
recursos inovadores para oferecer uma 
experiência excepcional de uso.

Celular XYZ 64GB
Um celular revolucionário que combina 
design elegante, desempenho poderoso e 
recursos inovadores para oferecer uma 
experiência excepcional de uso.

Telefone XYZ 64GB
Um celular revolucionário que combina 
design elegante, desempenho poderoso e 
recursos inovadores para oferecer uma 
experiência excepcional de uso.



A duplicação de anúncios 
, pois permite que os 

vendedores apareçam em mais resultados de busca e em 
diferentes categorias de produtos. Além disso, a técnica pode 
atrair mais clientes, pois os potenciais compradores podem 
encontrar o produto ao pesquisar por diferentes .

ajuda a aumentar a visibilidade dos 
produtos dentro do marketplace

palavras-chave

No entanto, é importante lembrar que a duplicação de anúncios 
deve ser feita com cuidado e estratégia. Os títulos dos anúncios 
devem ser escolhidos com base em palavras-chave relevantes 
para o produto e que sejam diferentes o suficiente para não 
competir entre si.



...
Em resumo, a duplicação de anúncios é uma técnica eficiente 
para aumentar a visibilidade dos produtos dentro do 
marketplace e atrair mais leads. Ao criar múltiplos anúncios com 
títulos diferentes, os vendedores podem aparecer em mais 
resultados de busca e em diferentes categorias de produtos. No 
entanto, é importante aplicar a técnica com estratégia e cuidado 
para evitar a concorrência entre os próprios anúncios.



02
Campo


semântico



O  é uma técnica que pode ser usada em 
conjunto com a duplicação de anúncios para aumentar a 
visibilidade dos produtos nos resultados de busca do 
marketplace. Essa técnica consiste em criar anúncios com 
títulos que incluam palavras-chave relacionadas ao produto, 
ampliando o campo de busca e atraindo mais clientes.


Por exemplo, se um vendedor possui um anúncio de um 
smartphone com o título "Smartphone XYZ 64GB", ele pode criar 
um segundo anúncio com o título "Celular Android 64GB" e um 
terceiro anúncio com o título "Telefone Desbloqueado 64GB"

campo semântico

Todos os três anúncios levariam para a mesma página de venda 
do produto, mas os títulos incluem palavras-chave diferentes 
que ampliam a busca para um público maior.

Smartphone XYZ 64GB

Celular Android 64GB

Telefone Desbloqueado 64GB



Além disso, o campo semântico também pode ser utilizado para 
 os , inserindo 

relacionadas ao produto que melhorem o posicionamento nos 
resultados de busca.


É importante lembrar que o campo semântico deve ser usado 
com moderação e estratégia, evitando títulos que sejam muito 
diferentes do produto anunciado ou que contenham palavras-
chave irrelevantes. Os títulos devem ser escolhidos com base em 
palavras-chave relevantes para o produto e que ampliem a 
busca para um público maior.  

otimizar títulos dos anúncios palavras-chave 

Celular Telefone Celular

Smartphone Dispositivo móvel

Aparelho eletrônico 
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Técnica de 
mudança da 
palavra-chave



Para que a duplicação de anúncios seja eficaz, é importante 
que os anúncios criados sejam atrativos e chamem a atenção 
do público-alvo. Neste capítulo, vamos apresentar algumas 
dicas para criar anúncios eficazes dentro do marketplace.�

�� Use imagens de qualidade: As imagens são essenciais para 
chamar a atenção do público e apresentar o produto em 
detalhes. Certifique-se de utilizar imagens de qualidade, com 
boa resolução e que mostrem o produto em diferentes 
ângulos. 



Por exemplo:




��  A descrição do produto deve ser 
clara e objetiva, apresentando suas características principais e 
os benefícios que ele oferece. Evite descrições muito longas 
ou confusas, que podem .

Descrição clara e objetiva:

afastar o público

�� 	  O preço é um fator determinante na 
decisão de compra do público. Certifique-se de que o preço 
do produto seja competitivo em relação aos concorrentes.

Preço competitivo:

��  Inclua palavras-chave relevantes 
no título e na descrição do anúncio, para que ele apareça nos 
resultados de busca para essas palavras-chave. Lembre-se de 
usar o campo semântico de forma estratégica para ampliar o 
campo de busca.

Palavras-chave relevantes:

��  Experimente diferentes títulos para 
os anúncios duplicados, para identificar quais palavras-chave 
e títulos geram mais cliques e conversões.

Teste diferentes títulos:

Lembre-se de que a criação de anúncios eficazes é uma tarefa contínua e que 
exige ajustes e testes constantes. Monitore os resultados dos anúncios e faça 
ajustes sempre que necessário.



Benefícios da 
duplicação de 
anúncios
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Para que a  de anúncios seja eficaz, é importante 
 constantemente os anúncios, a fim de 

melhorar seu desempenho e maximizar o . Neste capítulo, 
vamos apresentar algumas dicas para monitorar e otimizar seus 
anúncios dentro do marketplace.

duplicação
monitorar e otimizar

ROI

��  Acompanhe as métricas de 
desempenho dos seus anúncios, como cliques, impressões, 
conversões e taxa de conversão. Analise essas métricas para 
identificar o que está funcionando bem e o que pode ser 
melhorado.

Monitore as métricas:

��  Com base nas métricas, faça 
ajustes nos anúncios, como nos títulos, descrições, imagens 
ou preço. Experimente diferentes variações para identificar o 
que gera melhores resultados.

Faça ajustes constantes:



ROI - "Return on Investment" ou "Retorno sobre 
Investimento"


�� : Utilize ferramentas de pesquisa 
de palavras-chave para identificar novas palavras-chave 
relevantes para o seu produto e incluí-las nos títulos e 
descrições dos anúncios.

Otimize as palavras-chave

�� : Monitore o desempenho dos anúncios 
e ajuste o orçamento de acordo com o ROI. Aumente o 
orçamento para os anúncios que estão gerando bons 
resultados e reduza o orçamento para os que não estão 
performando bem.

Ajuste o orçamento

�� : Monitore a concorrência e 
ajuste seus próprios anúncios de acordo com as tendências 
do mercado. Esteja atento às estratégias da concorrência e 
tente se diferenciar com títulos e imagens mais atrativos. 

Acompanhe a concorrência
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Dicas para criar 
anúncios eficazes



��  Ofereça descontos, promoções e 
cupons de desconto para incentivar os clientes a comprar 
seus produtos. Essas estratégias podem aumentar a 
visibilidade dos produtos e gerar mais vendas.

Ofertas e promoções:

��  Utilize anúncios patrocinados para 
aumentar a visibilidade dos seus produtos nos resultados de 
busca do marketplace. Esses anúncios aparecem no topo dos 
resultados de busca e podem gerar mais cliques e 
conversões.

Anúncios patrocinados:

Além da duplicação de anúncios, existem outras técnicas de 
marketing que podem ser utilizadas para aumentar a 
visibilidade e as vendas dentro do marketplace. Neste capítulo, 
vamos apresentar algumas dessas técnicas.



�� : Crie um programa de afiliados para 
incentivar outras pessoas a promoverem seus produtos no 
marketplace. Os afiliados recebem uma comissão pelas 
vendas realizadas através dos seus links de afiliado.

Programa de afiliados

�� : Analise os dados de vendas e de 
desempenho dos anúncios para identificar padrões e 
tendências. Com base nessas informações, é possível ajustar 
as estratégias de marketing e maximizar o ROI.

Análise dos dados

�� : Ofereça um atendimento ao cliente 
de qualidade, respondendo rapidamente às dúvidas e 
solucionando problemas dos clientes. Um bom atendimento 
pode gerar mais vendas e fidelizar os clientes.

Atendimento ao cliente



E como fica a 
distribuição?

A importância de usar um código universal novo para cada 
anúncio duplicado está relacionada à organização e 
performance da sua conta no marketplace. Ao utilizar um 
código universal novo para cada anúncio duplicado, você 
garante que cada anúncio seja único e possa ser facilmente 
identificado e gerenciado dentro da plataforma.

Além disso, utilizar um código universal novo para cada anúncio 
duplicado permite que você monitore e otimize o desempenho 
de cada anúncio individualmente. Isso significa que você pode 
identificar quais anúncios estão gerando mais cliques, 
conversões e lucro, e ajustar suas estratégias de marketing para 
maximizar o ROI.

Sem um código universal novo para cada anúncio duplicado, 
você pode acabar duplicando anúncios com o mesmo código, o 
que pode levar à concorrência entre seus próprios anúncios e 
prejudicar a performance da sua conta no marketplace.



Conclusão
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A duplicação de anúncios é uma técnica eficaz para 
dos produtos dentro do marketplace, mas é 

importante utilizá-la com estratégia e cuidado. Além disso, 
existem outras técnicas de marketing que podem ser utilizadas 
para aumentar as vendas, como anúncios patrocinados, ofertas 
e promoções, programa de afiliados, análise dos dados e 
atendimento ao cliente.

aumentar a 
visibilidade 

Smartphone XYZ 64GB
Um celular revolucionário que combina 
design elegante, desempenho poderoso e 
recursos inovadores para oferecer uma 
experiência excepcional de uso.

Celular XYZ 64GB
Um celular revolucionário que combina 
design elegante, desempenho poderoso e 
recursos inovadores para oferecer uma 
experiência excepcional de uso.

Telefone XYZ 64GB
Um celular revolucionário que combina 
design elegante, desempenho poderoso e 
recursos inovadores para oferecer uma 
experiência excepcional de uso.



Para alcançar resultados cada vez , 
é fundamental  constantemente os resultados e fazer 
ajustes nas estratégias de marketing. Teste diferentes técnicas e 
estratégias e identifique o que funciona melhor para o  

.

 melhores e maximizar o ROI
monitorar

seu
negócio

Lembre-se de que o marketplace é um ambiente competitivo e em constante 
evolução, por isso é importante estar atento às tendências do mercado e às 
mudanças nas políticas do marketplace.



Por fim, desejamos sucesso em suas estratégias de 
marketing dentro do marketplace e esperamos que as 

dicas apresentadas neste e-book possam ajudá-lo a 
alcançar seus objetivos de vendas e crescimento!

Código Shop

Separamos um cupom 
com  de desconto:
15%

MAISANUNCIO
Pode ser usado em todas as compras


Qualquer dúvida estaremos sempre à disposição!


www.codigoshop.com.br


@codigoshop



